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Subfornitori. Assicurazione sui crediti
A Prato una polizza
fa da scudo alle Pmi

Silvia Pieraccini
PRATO

wws «Vogliamosalvare le azien-
de contoterzi, che rappresenta-
no la parte pitr importante della
filieratessile masono quelle me-
no coperte dalleintemperie eco-
nomiche». L’appello-sfida del
presidente di Confindustria Pra-
to, Riccardo Marini, produce un
primo, innovativo, risultato:

un’assicurazione sui crediti

commerciali piti "flessibile" per
adattarsi alle esigenze dei su-
bfornitori, e permettere loro
non solo di diminuire i rischi di
insolvenza, ma anche di avere
accessoagevolatoal creditoban-
cario attraverso la cessione dei
diritti dipolizza, -

11 nuovo strumento debutta
nel distretto tessile di Prato gra-
zie a un accordo tra Confindu-
stria, Hermes Siac (grup-
po Allianz) e gliistituti di credi-
to Monte dei Paschi, Unicredit,
¢ CariPrato (gruppo Popolare
Vicenza), che hanno modellato
unapolizzaeunpercorso "sumi-
sura" delle Pmidellasubfornitu-
ra. Sitrattadiunmercato poten-
ziale di1.300 aziende (industria-
li e artigiane), sulle 3.200 che
operano nel distretto tessile.
Queste potranno assicurare i
propri crediti commerciali se-
guendo I'esempio dei commit-
tenti, e dunque costruendo una
“filieraassicurata” che consenti-
radimigliorare il rating dafar va-
lere nei confronti delle banche
in caso di smobilizzo. Frai para-
metri di Basilea 2 che aumenta-
no il merito di credito c¢’¢ infatti
anche la copertura assicurativa
dei crediti commerciali. Il costo
della polizza assicurativa varie-
ra in base aj ricavi del terzista,
partendo da 4.650 euro di pre-
mio unico annuale per chi fattu-
ratraiso e4oomila euro.

«Il nostro obiettivo ¢ stato
quello diridurreicosti digestio-
ne del credito commerciale -
spiega Massimo Falcioni, diret-
tore commerciale e marketing
PP Hermes Siac - creando ga-
ranzie per chiconcede i finanzia-

menti e valuta Paffidabilita delle
imprese. La novita sta nel fatto
diaverrimossounaserie diosta-
coliall'indennizzo, tracuilacon-
testazione del credito e il manca-
to pagamento del premio: anche
in questi casi, dunque, azienda
si vedra anticipare dalla banca
unaparte del suo credito acondi-
zioni esclusive». Ma, prima an-
cora del tasso, quel che importa
¢ «lapossibilita diaccessoal cre-
dito per piccole aziende che al-
trimenti avrebbero difficoltay,
spiega Giancarlo Torelli, diret-
tore corporate Prato-Pistoia di
Banca Mps. Naturalmente la
nuova polizza non potra essere
sottoscritta datuttiisubfornito-
ri: <Eunprodotto che selezione-
ra le aziende - sottolinea Franco
Tonato, direttore generale Cari-
prato - visto che potranno acce-
deresolo quelie pit1 sane».
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