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Dublino e la crisi del Pdl frenano i pagamenti delle aziende

europei, assieme all’incertezza politica
sul fronte domestico, hanno rappre-
sentatd ung doccia fredda per Ueconomia
reale italtena. Il dato emerge dall’anda-
mento degli ordinativi all'industria.e dalla
produzione industriale, ma anche dall’ang-
lisi delle statistiche dei mancati pagamenti
delle aziende entroi termini fissati. «Nella
prima parte dell’anno avevamo avuto se-
gnali incoraggianti su questo fronte,
che perd ora sono in parte rientra-
ti, perché la velocita di recupero dei
Livelli pre-crisi era stata molo piu
elevata nei primi sette-otto mesi
dell’anno, mentre in settembre e
ottobre c’¢ stata una frenata», spie-
ga a MF-Milano Finanza Massimo
Faleioni, direttore.commerciale e
marketing di Hermes, big eu-
ropeo nell’assicurazione dei crediti.
«Cio-non significa che i
dati debbano esse-
re letti in modo
del tutto negati-
vo. Per quanto
¢i riguarda,
infatti, stiamo
aumentando
l’esposizio-
ne ai crediti
aziendali e
¢ oggi abbiamo superato quota 54 mi-
liardi in Italia, in rialzo dal minimo di
48 miliardi segnato a fine 2009 ma anco-
ra lontani dai 72 miliardi di esposizione
che avevamo prima dellg crisi, cioé a fine
2007. Saremmo felici», aggiunge Falcioni,
«di ampliare [’esposizione sui crediti
all’esportazione soprattutto verso i Paesi
piu lontani, per i quali riceviamo para-
dossalmente molte meno richieste, benché
sta ‘molto difficile per un’azienda italiana
Dpoter stimare con sicurezza il livello di af-
fidabilita creditizia di un’azienda cliente
cinese o indiana». Questione dj costo? «Non
direi», risponde il top manager di
Hermes, «visto che Uassicurazione sul cre-
dito costa solo tra lo 0,36 e lo 0,7% del
fatturato assicurato. La mia sensazione é
che molte pmi italiane non conoscanc an-
cora lo strumento». o

I rischi sul debito pubblico di alcuni Paest

b

Ecco allora ai numeri rilevat; do P2
Hermes su un database di 425 mila azien-
de e dei loro clienti italiani ed esteri: I
mancati pagamenti sono considerati tali
quando il ritardo si colloca almeno tra il
60° e il 90° giorno successivo alla normale
scadenza, considerato che in media oggi in
Italia le aziende pagano-con un ritardo di
78 giorni (in rialzo dai 72 giorni del 2009),
«La-erisi ha portato leaziende a essere piil
flessibili sui termini di pagamento», spiega
ancora Falcioni, «anche se sono diventate

piu-attente all’analisi della solidita delle
aziendeclienti. Secondo i nostri calcoli, nel
2009-ben 2,8 milioni di aziende hanno ven-
duto a credito, per un totale di 457 miliardi
e'il 51% di esse quest’anno ha incrementato
il numero delle vendite a credito e il 22%
ne ha aumentato 'ammontare».

Tornando ai mancati pagamenti denun-
ciati dalle aziende, da inizio anno ¢ stato
recuperato'il saldo negativo della crisi in
termini di frequenza, ma ron di severitd.
«Da gennaio a ottobre il numero dei man-
cati pagamenti da parte di aziende italione
¢ sceso-del 60% rispetto a fine 2007, men-
tre gli importi medi, pur essendo calati del
45%, hanno recuperato solo parzialmente il
saldo negativo della erisi. Lo stesso segna-
le contrastante si.ha per-quanto riguarda i
manceti pagamenti delle aziende estere;.co-
me numero sono diminuiti del 57% tornando
ai livelli-pre-crisi, mentre-come valore so-
no scesi del 50% senza perd evidenziare un
completo recupero». Cio si spiega con il fatto
che all’inizio della crisi sono state le aziende
piit piccole a incontrare difficolta, dopodi-
ché é stata la volta delle aziende piigrandi;
Ora invece tra le pmi si registra un recupe-
ro di produttivite, perché le sopravvissute
alla selezione sono anche le pitefficienti.
Tuttavia é evidente che in termini di valori

la sofferenza delle aziende grandi ha un effetto.

evidente sille statistiche complessive,

Quanto ai settori merceologici, abbigliamento,
tessile; calzaturiery, carta e alimentare sono quelli
che hanno recuperato piu terreno negli ultimimesi
sia sul fronte del minor numero di mancati pa-
gamenti sia su quello del-minor valore. Dall'alire
parte, sottolinea il top manager di Hermes,
«segnali di difficolta-arrivano ancora dalla siderur-
gia e dall’energia, dove peraltro sono concentrate
anche le aziende italiane pitt grandi e pit dipenden-
ti dalevoluzione del quadro politico-regolamentare,
che per il momento resta ancora molto incerto». Se
non c'é chiarezza politica, infotti, il primo settore
o soffrire é quello delle infrastrutture e, a coscata,

quelli delle costruzioni e dell'acciaio. Il che signifi-
ca.meno utilizzo di energia ¢ quindi anche minor
crescite delleaziende del settore.

A:livello geografico, Campania, Puglia ¢
Calabria avévano sentito gli effetti della crigi
prima delle altre regioni, perche l sono presenti
aziende manifatturiere tradizionali e di picco-
le dimensioni, che hanno avvertito prime degli
altri 1 sintomi della recessione. Ora quelle azien-
de e quelle’aree stanno recuperando. Anche tutte
le.altre regioni italiane stanno evidenziendo un
trend di ripresa, ma non hanno ancora recupe-
rato i valori del 2007. Fanalino'di ¢oda resta la
Sardegna, dove invece lo scenario é invece. addi-
rittura in peggioramento.
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I MANCATI PAGAMENTI DELLE AZIENDE ITALIANE
Numero : Importo medio
Variazioni % fispetto a fine 2007 2009 2010 : 09 2010
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